RO1.1 - Définir la stratégie commerciale et les

objectifs

Pilote : Responsable commercial ventes neuves

Etablir une orientation claire et alignée avec les objectifs globaux de l'entreprise, en définissant des
cibles et des objectifs commerciaux précis pour optimiser les ventes et renforcer la position de l'entre-

prise sur le marché.
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